
Yrittäjänä marjatilalla

Noora Räsänen

Kolarinpellon marjatila



Kolarinpellon 
marjatilan historiaa

• Perinteinen maatila Kurjalassa Leppävirralla, 
Soisalon saaressa

• Tällä hetkellä peltoa 21 ha, metsää 95 ha

• 1950 isän isä osti tilan ja aloitti viljelyn
• Perunaa

• Lypsylehmiä

• Sikoja, kanoja, hevosia

• Sukupolvenvaihdos 1980 lypsykarjasta

• Mansikkaa viljelyyn mukaan vuodesta 1989

• Lypsylehmät pois 1998

• Viimeisin sukupolvenvaihdos 2013 jolloin 
perustettiin Kolarinpellon marjatila



Yrittäjien taustaa

• 38 ja 40 vuotiaat yrittäjät, kaksi poikaa (1 
ja 3 v.), kolme kissaa ja koira

• Tutkinnot molemmilla Kuopion yliopistolta 
ympäristötieteestä sekä filosofian tohtorin 
tutkinnot Itä-Suomen yliopistosta bio- ja 
ympäristötieteen laitokselta

• Muita koulutuksia: 
mehiläistarhaajatutkinto, 
marjatilayrittäjätutkinto, merkonomin 
tutkinto (vain isännällä)
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Miksi/miten minusta tuli marjatilayrittäjä

• Mukana tilan töissä pienestä asti 

• Päätös marjatilayrittäjäksi ryhtymisestä kypsyi 
opiskelujen aikaan

• Innokas puoliso vaikutti paljon asiaan sekä kaikkien 
läheisten tuki ja kannustus alalle

• Yrittäjän vapaus sopii minulle/meille

• Vapaus olla kotona töissä, jatkuva kehittyminen

• Tilan jatkuminen tuntui tärkeälle



Tilan tuotantosuunta

Marjoja, mehiläisiä, mehuja…

• Mansikan avomaaviljely 

• Vadelman avomaaviljely 

• Mehiläistarhausta 13-18 pesää (v. 2012 lähtien)

• Metsätaloutta

• Jatkojalostustoimintaa, mm. mehustamo v. 2020

• Omenien tuorepuristusta

• Marjojen höyrymehustusta



Leppävirran
marjaosuuskunta
• Marjaosuuskunnan aktiivisia jäseniä tällä hetkellä 

noin 20 tilaa

• Mansikkaa toimitettu vuosittain n. 500 000 kg

• Vadelmaa n. 6000 – 9000 kg

Vuonna 2021 marjatiloista Leppävirralla 

• Mansikkaa 170 ha (32 tilaa)

• Vadelmaa 10 ha (16 tilaa)

• Mustaherukkaa 22 ha (10 tilaa)



Valtaosa myydään 
tuoremarjana 
mutta myös 
teollisuusmarjana

• Teollisuusmarjaa poimittaessa poimijat poistavat jo pellolla 
poimiessaan mansikoista kannat pois

• Tuoremarja myydään aina kannallisena 4 tai 5 kg laatikoissa

• Helpottaa satopiikkien myyntiä ja hintaa saadaan tasattua

• Asiakkaista yhä harvempi pakastaa itse, ei ole tilaa tai halua



Suoramyynti tilalta 
• Marjoja satokautena, vain tuoreena ja 

valmiiksi poimittuna rasiat, rovelaatikot, 
5kg laatikot

• Mehuja myös satokauden ulkopuolella

• Hunajaa niin kauan kuin tavaraa riittää



Ennen Nyt
• Mansikkaa 5-6 ha

• Vadelmaa 1,5 ha

• Kausityöntekijöitä 14-20 hlö

• Kauden pituus 2-3 kk

• Joka vuosi 1-2 uutta henkilöä

• Omana työnä pakkaaminen ja myynti 
& taloushallinto

• Mehiläistarhat peltojen vieruksilla

• Elintarvikehuoneisto jossa omien 
marjojen jatkojalostusta, mm. mehuja, 
marmeladia

• Mansikkaa noin 7 h

• Vadelmaa 0,2 ha

• Kausityöntekijöitä 20-40 hlö

• Kauden pituus max 1 kk

• Joka vuosi lähes kaikki uusia 
työntekijöitä

• Kaikki muu paitsi poiminta omana 
työnä

Miten tilaa on kehitetty viime vuosina





Marjojen kauppakunnostus 



Viljelykierto vuoden 
välivuodesta kolmeen 
ja kasvilajien 
monipuolistaminen

• Peltojen kasvukunto avomaaviljelyssä ykkösasia

• Vaikuttaa kasvien kasvukykyyn ja lopputuotteen laatuun

• Tarjoaa pölyttäjille monipuolisia meden lähteitä

• Biologinen torjunta mahdollista



Hyviä ja huonoja vuosia – piikkejä pyritään 
tasaamaan





Pitkäaikainen murheenkryyni/unelma



Elintarvikehuoneiston avulla lisää 
tuottavuutta, työtä, tuotteita

• Elintarvikehuoneistossa 
höyrymehustusta marjoista
• Omista mansikoista, vadelmista, 

kirsikoista, herukoista, raparperista
• Mustaherukan mehustusta 

• Tuorepuristusta
• Muiden omenista, n. 7 000 kg
• Omista omenista

• Pastörointilaitteet mahdollistavat 
pitkään säilyvän mehun valmistuksen

• Pakkaukset 
• Omenamehut hanapakkauksiin tai 

asiakkaan omiin astioihin
• Marjamehut pääasiassa pulloihin mutta 

myös pienempiin hanapakkauksiin



Auditoidut tuotantotavat -laadukkaat tuotteet

• Tilamme on laatutarha-auditoitu

• Tilan tuotteet Hyvää Suomesta 
auditoitu 

• Luotettavuutta toimintaan ja 
kehitysideoita

• Asiakkaat voivat olla turvallisin 
mielin 

• Tuotantotavat ja suunnitelmat 
tarkistetaan ulkopuolisen 
toimesta 3-4 vuoden välein



Yrittäminen ja toimeentulo

• Liikevaihto vuosittain viljelystä yli 100 000 €

• Palkat suurin menoerä

• Tuotantosopimusten ansiosta myynti ollut varmaa, 
tulevaisuudessa..?

• Metsätalouden tulo vaihtelee

• Velkaa tilakaupoista 260 000 €

• Investoinnit toteutettu ns. omalla rahalla eli metsätuloilla 
tai muilla tuloilla, ei velkarahalla mikä pelastaa nyt paljon

• Tilan ulkopuolella työtä mm. luottamustehtävät, MTK-
hankkeet, Sakky, tilitoimistotyö



Jokaisella on oma tyyli yrittää – ei ole 
vääriä tapoja! 


